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Resumo

Trata-se de uma pesquisa qualitativa que usou as técnicas bibliograficas, de estudo e
analise de documentos. E, um estudo que foi realizado com o objetivo de descrever a
disciplina econdémico-financeira, buscando apresentar as diferencas em termos de
definicbes, conceitos e estabelecer diferencas entre as diferentes classes de vida
econdmica e financeira: pobre, classe média e ricos. Dentro das diferencas apresentadas,
consta as causas que levam as pessoas a serem cada vez mais pobres e 0s ricos a tornarem-
se cada vez mais ricos. Deste modo, a pesquisa sugere que as pessoas desenvolvessem em
si mesmas, habitos de disciplina econdmico-financeiro. Que fosse desenvolvida nelas
capacidades de inteligéncia financeira e psicologia do dinheiro. E na mesma optica,
sugere-se ainda gque seja responsabilidade dos gestores dos sistemas de educacéo, ensino,
académicos e pesquisadores, trabalharem para juntos ajudarem as pessoas a serem
econdémico e financeiramente disciplinada, pois, a falta ou seja o défice na disciplina

econdmico-financeiro, constitui a base da pobreza que afeita negativamente as sociedades.
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1. Introducao

A disciplina economico-financeira esta presente na vida das pessoas, contribuindo para “a
melhor tomada de decisdes de consumo, investimento e poupanga”. E, para ajudar as
pessoas a desenvolver conhecimentos de vida econdémico-financeira mais saudavel e
sustentavel. Ensina sobretudo como as pessoas devem melhorar as suas condicfes de vida,
primando em habitos de satde e de bem-estar (Vieira, Bataglia, & Sereia, 2011, p. 1). Para
as instituicbes publicas e privadas, a disciplina econémico-financeira, consiste em
desenvolver nos gestores atitudes e disposi¢fes que ajudem nos seus colaboradores a
melhorar a vida, ensinando nestes, as 6ptimas formas de gestéo do capital humano, gestao
do conhecimento, incluindo de modo particular, a gestdo da salde fisica e psicoldgica das

pessoas tidas como trabalhadores efectivos de uma instituigéo.



Para a disciplina econémico-financeira, é dever e tarefa dos gestores em criar condi¢des
que facilitem os colaboradores a gastar pouco dos seus salarios e aumentar os beneficios

do exercicio laboral das pessoas e trabalhadores.

E, a disciplina econémica que permite que as familias, sociedades e pessoas singulares,
sejam econdmica e financeiramente ricas. E, a chave para uma economia saudavel e o
desenvolvimento das sociedades. A disciplina econdémico-financeira, faz parte do
quotidiano das pessoas, Sseja no nosso orgamento, na gestdo familiar, nas poupancas, nos

investimentos, nos créditos, etc. (Costa, 2021).

Com o uso da disciplina economico-financeira, as instituicdes e as familias, se tornam
mais produtivas, mais activas e interactivas, pois, as pessoas que fazem a vida e o status
das instituicdes, sdo bastantes satisfeitas, criativas e inovadoras, quando tém em si um
nivel significativo de estabilidade econdémica e financeira. Assim, as instituicdes que
investem mais na disciplina econdmico-financeira, tém o seu capital humano
desenvolvido e fora de tracos de pobreza. Por isso, possuem uma vida financeira mais

racional e equilibrada.

Séo as instituicdes educadas econdémico e financeiramente que conseguem congregar um
capital humano mais saudavel, psicologica e emocionalmente estavel. Um capital humano
que aprende dentro da sua instituicdo como proteger o seu salario e viver fora das dividas,

vive a felicidade e sente-se realizado em todo instante.

Através da disciplina econémica e financeira, 0s agentes econémicos se tornam mais unos,
unanimes e fortemente interactivos entre si, fazendo com que cada um reconheca o seu

papel dentro dos processos de consumo e producao de bens e servigos.

Diante das tarefas e atribuicbes da disciplina econdmico-financeira, ha sempre
intervencdes concretas e operante de trés (3) pessoas economicamente distinguidas por
meio das suas atitudes e modos como tém tomado as suas decisfes financeiras. Ha neste

caso pessoas pobres, de classe média e ricos. E, como séo caracterizadas?

2. Pessoas pobres
As pessoas pobres revelam-se pelas suas atitudes e comportamentos financeiro que tomam,

isto é, quando auferem salarios ou quando estas tém dinheiro.

As pessoas pobres ndo sdo tranquilas com o dinheiro, visto que os seus salarios sao
revestidos de quebras, tais como: dividas, descontos, compromissos com pagamentos
abismais, etc.



Normalmente, o pobre quando ndo tem dinheiro em sua posse, planifica e fala muito dos
seus desejos de investimento ou seja criacdo de riqueza. Na hora certa, o pobre esquece
quase tudo que tem a ver com investimentos e riquezas. Isto quer dizer que os planos do

pobre ndo sdo pragmaticos.

O dinheiro do pobre ndo tem norte de prosperidade. Isto é, sd, se conhece a origem do
dinheiro e ndo o fim, pois, o dinheiro do pobre nédo é projectado numa visdo progressista.
E, todo o dinheiro ndo projectado para um objectivo de investimento, se torna um vacuo

(vazio) no ambiente economico.

Todo dinheiro do pobre, ndo tem significado, na medida em que o dinheiro s6 tem
significado quando é transformado em investimento. E, por sua vez, o investimento traduz

o0 dinheiro em riqueza.

A renda financeira do pobre é bastante comprometida, na medida em que o mesmo salario
do pobre, serve para atender quase tudo que faz referencia a vida. Pela Unica renda
financeira, o pobre paga alimentacédo, renda de casa, taxi, educacdo dos filhos, saude e

recreacao.

O pobre € iluminado de ilusdo financeira. Por isso, 0 seu salario somente serve para o
consumo de bens e servicos. Em muitas situaces econdmicas, 0 pobre na sua reac¢do ao
mercado, ndo precisa trocados. E, quando faz compras, gasta tudo e ndo exige trocos. O
pobre quando consegue dinheiro, vai ao supermercado e diz: dé-me isto. N&o precisa antes
saber quanto custa o bem que precisa adquirir.

Ao comprar algo na loja ou supermercado, € caracteristica do pobre esquecer-se do troco
e por vezes negar o seu troco. E, quando o vendedor o faz lembrar do seu troco, o pobre
diz: quanto tenho de troco? Dé-me mais alguma coisa com aquele trocado ai. E, esta
atitude de pobre que lhe faz cada vez mais pobre. Ao passo que o rico torna-se cada vez

mais rico.

Na vida do pobre, cada despesa gera despesa. E, assim o pobre se sente feliz.

E, neste sentido em que o pobre até nas relagBes amorosas e afectivas, sente-se realizado
com pessoas transformadas em despesa e peso financeiro. E, fica vaidoso, quando esta ao
meio de duas ou mais pessoas que lhe causam gastos e despesas de rotura econémica e

financeira.



2.1. Como as pessoas se tornam pobres

Geralmente a pobreza comeca na mente, partindo do modo de pensar, agir e diante das

atitudes tomadas face as situacdes de decisdo economico-financeira.

Assim, as pessoas se tornam pobres da seguinte maneira:

O pobre diz que o dinheiro ndo presta, mas quando a necessidade impG&e sobre ele, 0
pobre procura conseguir o dinheiro a todo o custo;

O pobre sé precisa do dinheiro quando tem problema, na auséncia do problema o
dinheiro ndo é importante para o pobre;

O pobre quando consegue dinheiro, corre logo para fazer compra, pagar dizimos,
incluindo pagamento de dividas indevidas. E, gasta todo o seu dinheiro em despesas

que arruinam o seu capital financeiro;

A amizade do pobre, sempre se transforma em despesa capital, onde ocorre gastos

incontrolaveis e incontornaveis;

O pobre ndo tem cultura de pagar nem ganhar seguros: seguros de salde, alimentacao,
habitagéo, transporte, etc.

O pobre vive sempre de desculpas e culpabiliza todos como sendo culpados da sua
condig&o de vida;

O pobre s6 reclama da vida quando tudo ja esta mal.
O pobre ndo tem salarios que satisfaca os seus desejos e necessidades. Por isso, o pobre
sempre reclama da sua entidade empregadora como sendo culpado e que deve aumentar

0s seus salarios sempre que seja necessario;

Na vida econdmica do pobre entra dinheiro e todo dinheiro é gasto em despesas, tal como

podeis ver o esquema de organigrama econdmico-financeiro do dinheiro do pobre.

Fig.1: Esquema representativo da vida financeira do pobre
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A vida econdmica e financeira do pobre se resume numa viséo tridimensional, situada num

nivel equidistante entre pobreza, renda e despesa. Isto mostra que o quotidiano do pobre é

feito de necessidades e desejos. Por isso, toda a renda do pobre se consigna em despesas

que lhe tornam cada vez mais pobre.



Geralmente, o pobre ganha dinheiro que representa a sua renda mensal. E, esta renda
termina em despesa, comprando passivos que lhe tira dinheiro no bolso, sem intengéo de

ter algum retorno.

2.2. Pessoas de classe média

Diferentemente das pessoas pobres, os individuos de classe media, possuem caracteristicas,
atitudes e comportamento econémico-financeiro que Ihes faz manter ao mesmo nivel e
ritmo de vida econémica.

No geral, as pessoas de classe media, primam em ganhar muito dinheiro. E, na
eventualidade de concretizar a sua renda, o melhor que as pessoas de renda média sabem
fazer é primar em um circuito de vida econémica consignada na base de ganhar dinheiro,

fazer despesas e comprar passivos.

E, o passivo adquirido, gera em si despesas que lhe mantém sempre ao mesmo nivel de

satisfacdo e de necessidades econémico-financeiro.

Fig. Esquema representativo da vida financeira de pessoas de classe meédia
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2.3. Os Rico
Os ricos “sdo caridosos e Optimas pessoas” que em toda a luta pela vida, procuram sempre
satisfazer as necessidades de salude e alimentacdo. Em palavras simples, os ricos tém a

“saude e o pao de cada dia” como guia elementar das suas conquistas (Silva, 2020, p. 6).

Assim, as pessoas ricas, distinguem-se pelo seu modo de pensar e de agir sobre o dinheiro.
Tém prioridades bem definidas, dando como prioridade aos bens basicos. E, enquanto
procuram conseguir os bens de primeira necessidade, vao acabando por conseguir 0s
outros bens. Por isso, 0s ricos fazem as suas riquezas através da sua forma humilde de

viver.

Deste modo, quem ndo consegue melhor definir as suas prioridades, esta longe de construir

riquezas e encontrar vias apropriadas para ser rico.

A maneira como os ricos definem as prioridades, faz toda a diferenga perante a vida

econdmica, financeira, niveis e status sociais.



As pessoas ricas conseguem reagir directamente com o mercado econdmico-financeiro,

partindo da psicologia positiva que tém sobre o dinheiro.

Para o rico, o dinheiro ndo é tudo na vida. Mas, o dinheiro € importante para acrescentar

atributos na qualidade de vida e na aceitagéo social.

Assim, o rico valoriza o dinheiro, através de investimentos. Por isso, 0 rico nunca promove

nem faz desperdicios.

O rico valoriza o seu dinheiro dando-o, significado e valor. Deste modo, tudo que o rico
consegue comprar tem significado na vida econémica, financeira e social.

Nesta Optica, para o rico, enguanto reage com o mercado econdémico-financeiro, tudo que
consegue traduz-se em investimento financeiro, sendo, assim, tudo que o rico possui

constitui a sua riqueza.

Dentro das suas rendas, o rico nunca compra passivos. O rico investe no activo, pois, o

activo acrescenta valores e atributos na sua vida econémica e financeira.

O rico transforma as suas amizades em network que ajuda na inter-relacdo social e permite

abrir mais horizontes na vida até se tornar um agente economicamente globalizado.

Na visdo do rico, toda amizade verdadeira é transcendente e deve aumentar na qualidade
de vida, incluindo na optimizacdo dos atributos econdmicos. Assim, para o rico, tudo que
ndo lhe aumenta nos seus atributos econémicos e financeiros lhe reduz. E, tudo que Ihe

aumenta nos atributos econdémicos e financeiros, Ihe engrandece.

O rico cuida da sua reputacdo. E, a tem como seu direito, por isso, quem mancha a sua

reputacao, o rico ausenta-se, mesmo sem adiantar argumentos de razao.

Fig. 3: Esquema funcional da vida economica e financeira do rico
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Na base da fig. 3, podemos ver que o rico trabalha, depois de trabalhar, ganha o seu
salario que constitui a sua renda diaria, mensal, trimestral, semestral ou anual. Esta
renda, e transformada em investimento, o investimento é transformado em activo
que por sua vez gera renda. E, a renda, da estabilidade econdmica e financeira que
Ihe torna cada vez mais rico.

O rico tem disciplina econdmica e financeira. Por isso, sabe tomar conta das suas financas
pessoais, tomar medidas sobre como negociar as dividas, cortar gastos supérfluos,
estabelecer metas e objectivos claros. O rico aplica nas préaticas as regras basicas da gestao
financeira. Por isso, sabe anotar todos os gastos diariamente para saber, com clareza, onde
se gasta mais e, dessa maneira, poder fazer cortes e adaptacdes sempre que for necessario
(Costa, 2021).

2.3.1 Habitos que tornam as pessoas ricas
Os habitos de riqueza, sdo padrdes que definimos, como sendo nossos paradigmas de vida.
E, consistem em viver bem, alcancando um nivel aceitdvel do bem-estar social e

psicolégico.

Sé&o totalmente habitos poderosos por representar padrdes que, muitas das vezes de forma
inconsciente se tornam a mestra da nossa existéncia. Assim, os habitos de riqueza, surgem
ao longo das nossas vidas, pois, € neste momento em que criamos e formamos habitos que
geralmente sdo desenvolvidos por influéncia do meio em que vivemos. Basicamente,
criamos habitos originados de ideias fixas que formamos desde pequenos, o que

chamamos de paradigmas de riqueza.

Os habitos de riqueza podem ser criados com base em crencas e costumes das pessoas que
nos cercam. Por isso, crie habito de viver com pessoas de mente milionaria e de
psicopedagogia financeira, sdo estas pessoas que hdo-de ajudar a criar os habitos de
riqueza. Ndo ha duvida em dizer que a riqueza faz-se atraves de habitos de vida economica,

financeira, sustentaveis e admirados.

Assim, as pessoas comecam a ficar ricas, desde 0s momentos que possam entender de que
a abundancia é o estado natural do homem, por um lado. E, por outro, todos nascemos
ricos e vamos empobrecendo a medida que aceitamos as crencas de opressdo econémica

e financeira que a sociedade impGe sobre as pessoas.



Para isso, € necessario comecar logo de antem@o criar habitos de rejeitar, ou simplesmente
negar guiar os seus passos sob vias de opressdo financeira. Negue ter o rico miseravel
como modelo da sua vida economica e financeira.

Livre-se do ddio, abundancia cega, arrogancia e medo de decidir sobre as melhores
decisOes da sua vida. Aprenda a ser o mestre da sua propria vida econdémica e financeira.
Evite usar as mesmas férmulas e formas de riquezas que 0s ricos miseraveis ja utilizaram.
Pois, os ricos miserdveis sdo bajuladores, gatunos, corruptos e sdo economicamente
analfabetos. Por isso, 0s seus habitos de vida econdmica e financeira da sempre um calculo

de fundo zero e por fim terminam na cadeia ou unicamente morrem miseravel.

Aprenda a ter os habitos de fazer o bem para os outros. Pois, “o que vocé faz por ou para

outra pessoa, faz por ou para si mesmo” (Hill, 2021, p. 38).

Neste sentido, podemos fazer crer que no dia-a-dia das pessoas, ndo existe nenhuma
férmula mégica que faca as pessoas se tornarem ricas.
De igual modo, ficar rico ou ser rico ndo é questdo de ter sorte ou seja questdo de nascer

em um dos bons momentos.

E, ndo é de facto necessario que as pessoas sejam sorteadas para se tornarem ricas. E,
importante que as pessoas criem habitos que lhes tornem ricos. Dentre tantos habitos,

neste estudo destacamos os seguintes:

O Trabalho

Os ricos tém o trabalho como factor de terminante na aquisicdo de experiencias,
desenvolvimento de habilidades, conhecimentos. E, por meio do trabalho, o rico maximiza
as suas possibilidades de renda, onde o excedente da sua producédo, serve para gerar lucros

que servem para acumular riqueza.

Para além da visdo de mercado, o rico tem o trabalho como seu principio educativo. E, por
isso, tem na sua vida a cultura de trabalho e de rendimento é muito bem desenvolvida.
Para o rico, ndo existe “o0 homem sem o trabalho, porque o trabalho ¢ a propria esséncia
do homem. E imperativo, portanto, termos clareza de que nada nos diferencia dos demais

animais, sendo o trabalho” (Lima, 2021, p. 7).

Antes de tudo o rico cria o habito de trabalhar, pois, para o rico o dinheiro ndo cai na
arvore. Mas, sim o dinheiro € como uma planta que depende da semente. E, que a semente
por sua vez depende da terra que deve ser trabalhada até se tornar mais feértil.



Comparando o dinheiro com uma planta, o rico sabe que uma planta nunca germina num

lugar seco, nem na areia plana.

“E por meio do trabalho que o rico cria coisas: bens e servigos, a partir do que extrai da
natureza, convertendo o mundo num espago de objectos partilhados. O trabalho é um
processo de transformacéo da natureza para a satisfacéo das necessidades vitais do homem.
E, um processo de transformagdo da natureza para responder aquilo que é um desejo do

ser humano, emprestando-lhe certa permanéncia e durabilidade historica” (Woleck, 2021,
p. 3).

A planta precisa ser trabalhada, regada, manté-la constantemente limpa, arejada, regada,
adubada, etc. Todo o cuidado é necessario para que a planta dé frutos, assim como o
dinheiro. Para té-lo, as pessoas precisam trabalhar, mas nao basta trabalhar ou ter um

trabalho que pague um salario melhorado.

Somente o salério, ndo basta para as pessoas se tornarem ricas. Por isso, é preciso ter que
trabalhar com dignidade, ter um salario digno. Depois de ter o salario, o rico para além de
fazer despesas, sabe criar investimentos.

S&o os investimentos que permitem multiplicar a renda dos ricos. Pela multiplicacdo da

renda o rico se torna cada vez mais rico.

e Investimentos

Os investimentos, em macroeconomia, sdo as despesas em bens e servicos que serdo
utilizados futuramente na producdo de outros bens e servicos. Também designado por
formacédo bruta de capital, os investimentos fazem aumentar os recursos produtivos de

uma economia e, portanto, as suas possibilidades de producéo.

Os investimentos estdo na genese do crescimento e do desenvolvimento da economia. Por
IS0, investir significa abdicar de consumir no presente em troca de um aumento da
capacidade produtiva, que ira possibilitar um maior consumo no futuro. Sendo
fundamental para o bem-estar social das geracdes presentes e futuras, os investimentos
sdo decididos, numa economia de mercado, pelas empresas, com base na rentabilidade
esperada. A sua magnitude depende da taxa de juro associada ao financiamento e das

expectativas das pessoas relativamente a situagdo econdmica futura.

Para o rico, criar investimentos é antes de tudo criar um habito de evitar despesas passivas,

dando privilégio a criacdo de activos.



No entender do rico, as despesas fazem o fluxo de passivos. E, sdo 0s passivos que tiram
o dinheiro do bolso das pessoas. De tanto tirar o dinheiro, as pessoas ficam pobre. Para
isso, o rico prefere evitar fazer gastos por despesas de passivos, dando prioridades ao
habito de criar investimentos, pois, sdo 0s investimentos que geram activos. Ao primar
na criacdo dos activos, o rico consegue ter ganhos e evitar despesas no passivo, visto que
0s activos metem dinheiro no bolso. E, as despesas no passivo, tiram dinheiro no bolso,

retirando dignidade financeira nas pessoas.

Assim, o rico para se tornar cada vez mais rico, investe muito na distin¢ao entre activo e
passivo, onde os activos metem dinheiro no bolso do rico e os passivos tiram o dinheiro
do bolso. E, o rico ndo gosta de nada que lhe tira dinheiro do seu bolso, sem devolver.
Para isso, 0 rico, nega todos encargos que aumentam nele passivo. E, da valor ha tudo que

pode aumentar os seus activos e aumentar o valor do seu dinheiro.

Na visdo do rico, o dinheiro s6 tem valor quando é transformado em activo. E, todo

dinheiro transformado em passivo de consumo, nao tem validade.

e Despesas

Para o rico, as despesas na vida humana sdo inevitaveis. E, muitas das vezes, as despesas
surgem de forma instintiva. Por isso, as pessoas devem saber limita-las atraves de habitos
de gestdo emocional.

Colocar limites nas despesas significa saber fazer diferenca entre necessidades e desejos.
Déa-se 0 nome de necessidade a tudo que vem de base bioldgica e fisioldgica. Sao as
necessidades que alimentam o organismo, oferecem dignidade nas pessoas juntas da sua

familia. E, servem de meio ou recurso de identidade sociocultural.

Por exemplo: a alimentacdo, habitacdo, agua, transporte, vestuario, comunicacao, etc.
Estes bens, sdo necessidades, pois, sem estas necessidades, as pessoas dificilmente podem

viver e sentirem-se bem diante de si, e com 0s outros.

Ja os desejos, podem até ser parecidas com as necessidades. E, serem colocadas ao mesmo

nivel de equidistancia. Mas, a esséncia dos desejos esta na ambicgéo e impulsos.

A combinagdo entre as ambicOes desmedidas e impulsos, estimulam nas pessoas o
consumo irracional de bens e servicos que consiste em comprar as coisas, sem

necessidades.

E, tudo que se compra sem devida necessidade, passa ser um bem de desperdicio

econdmico e financeiro. Por sua vez, todo o dinheiro desperdicado passa a ser causa da



pobreza. E, o rico ndo faz desperdicio financeiro, nem desperdicio de bens e servicos,
antes pelo contrario, o rico protege suas financas, colocando-as longe de tudo que possa

vir causar desperdicio.

e Saude

A salde das pessoas e dos paises, dependem do nivel de riqueza que as familias e a
sociedade em geral possuem, na medida em que “individuos e paises mais ricos
conseguem garantir o atendimento das necessidades basicas, essenciais para a manutencéo
da saude: moradia adequada, alimentacdo saudavel, trabalho em condigdes satisfatorias,

acesso a bens e servigos relacionados com a educagao, a cultura e a saude” (Barata, 2009,
p. 2).

O rico tem estilo de vida mais saudavel. Por isso, vive num ambiente mais urbanizado e
dissociado de lixo, movimento desordenado de automdveis e producdo de som por meio

de aparelhos, batuques, tambores, etc.

Para o rico, a salde é uma componente necessaria para o0 aumento da producdo. E, deste
modo, a condi¢do de vida saudavel do rico, esta salvaguardada atraves de exercicios,

diversao, recreacdo, lazer, cultura e desportos.

O modo da aquisigéo de bens e servigos, fazem toda diferenca na optimizacéo do estado
de saude e de bem-estar das pessoas ricas. Assim, as pessoas ricas, vivem numa sociedade
mais organizada, coordenada e economicamente sustentavel, onde o processo da aquisicao
de bens e servigos, ndo constitui problema de natureza constrangedora.

Na vida do rico, o indice de mortalidade infantil estiva-se ao nivel zero. E, a expectativa
de vida e de crescimento das pessoas, € cada vez mais elevada, ao nivel de validade de 70-

100 anos de vida.

Na percepcao da pessoa rica, a salide ndo é a auséncia da dor de cabeca, dor de barriga ou

seja, a salde ndo a auséncia de doencas endémicas e pandemias.

A saude do rico, estd determinada através do seu bem-estar fisico, mental e social. Por isso,
para o rico a falta de agua na torneira € uma doenca, o lixo acumulado na rua € para o rico

uma doenga.

Na mesma situacdo coloca-se a falta ou seja o défice de medicamentos nos hospitais,
dificuldades de atendimento sanitario, limitacbes na comunicacao e transportes, isto tudo,

trazido na vida do rico, constituem doengas que matam muito mais que a maléria e colera.



E, tudo que afeita negativamente o corpo, mente e a sociedade, é considerada por doenga.
Por dificultar a satde e 0 bem-estar das pessoas.

3. Metodologia

Trata-se de uma pesquisa feita atraves do uso de uma metodologia qualitativa que permitiu
perceber e descrever a disciplina economico-financeira, estabelecendo uma sistematica

diferenca entre pessoas economicamente pobres, pessoas de classe média e ricos.

Através da técnica bibliogréafica, de estudo e analise documental, foi possivel perceber ha
muita necessidade e interesse em fazer estudos no ambito da inter-relacdo entre a
economia, gestdo e financas, visto que até ao momento, existe no ambiente social um nivel

exagerado de analfabetismo econdmico e financeiro.

Por isso, buscou-se a técnica bibliografica por ser a mais pratica e funcional na busca de
evidencias sistematicas, partindo de estudos realizados pelos outros autores, cujo,
interesse social do problema, servira de dique para enveredar-se no mesmo percurso de

pesquisa e investigacao cientifica.

Os dados trazidos da metodologia empregue neste estudo, foram analisados, na base do
uso de duas técnicas de natureza primaria, baseada na luz da Filosofia. Presta-se dizer que
os dados desta pesquisa, por serem de enfoque qualitativo, usou-se as técnicas de indugédo
e de deducdo, onde, partindo do geral, 0 nosso raciocinio de analise pude trazer uma ilacdo
de sumula particular. Ao passo que partindo da natureza especifica do problema, tirou uma

ilacdo generalizada.

E, este tipo de analise, fez com que a pesquisa se tornasse mais leal em termos de
significado e da radicalidade do assunto, honra estudado.

Pela mesma via de analise do problema, foi possivel trazer resultados cientificos mais
consistentes, por ter sido um estudo focado na razdo. Pois, cada dado coletado, foi
analisado de forma mais cuidadosa, evitando interferéncia de fatores que de algum modo,
poderiam servir de parrazitas, capazes de fragilizar os éxitos e 0s objetivos preconizados.
O uso das técnicas filosoficas (inducdo e deducgdo), permitiram empregar o critério de
raciocinio logico de neutralidade, assim como a utilidade da ética do investigador.

Na base da neutralidade, o pesquisador procurou ser mais neutro do problema. E, pelo uso
da ética do investigador, foi possivel entender melhor os conhecimentos explorados pelos

outros autores de diversas obras consultadas ao longo da pesquisa.



Assim, de forma mais concisa, a pesquisa traz uma conclusédo que serviu de desfeche
relativamente duradouro do problema. E, na luz das ilagdes conclusivas, construiu-se as
sugestdes que serviram de contribuicdes do autor face ao problema identificado, fazendo
crer que nenhum estudo € de natureza acabado. Pelo que futuros pesquisadores que possam
aprimorar melhores os estudos e trazer mais esclarecimentos, visto que ha maior
necessidade de estudar problema deste, indole, tendo em conta a incidéncia maior de
dificuldades e lacunas verificadas no ambito da pesquisa e divulgacdo dos conhecimentos

em disciplina econémico-financeiro.

4. Resultados da pesquisa: Apresentacdo, analise e interpretacdo dos resultados Os
resultados desta pesquisa mostram que a disciplina econémico-financeiro, é um campo do
saber de maior interesse social. E, que tem sido menos trabalhado pela maior parte dos
pesquisadores, mostrando que existe até ao preciso momento diversas lacunas que

suscitam maior trabalho de investigacao e de intervencao social.

O estudo mostra ainda que existe muita gente guiado sob a luz do analfabetismo
econdmico-financeiro, visto que a sociedade € mais preocupada pela literacia de ensino
de leitura e escrita gramatical, mostrando que as pessoas precisam falar melhor e talvez
escrever muito mais, mesmo sem saber quase nada do a, b, ¢ da disciplina econémico-

financeiro.

E, como consequéncia, em todas as sociedades a quantidade de pessoas e familias pobres,
vai-se multiplicando. A classe media tende a escassear. A0 passo que as pessoas singulares

e familias ricas, constituem uma classe muito infima com caracter mais minoritaria.

Por ser uma pesquisa de enfoque qualitativo, mostrou-se exatamente as causas que levam
as sociedades e as pessoas de forma singular a tornarem-se cada vez mais pobres e 0s ricos
a serem notavelmente ricos, mesmo tendo constituido uma classe minoritaria.

Dentre as varias razoes da pobreza excessiva, as mais comuns reside nos habitos e na
cultura de pobreza que muitas familias foram herdando. E, isto tende a passar de geracao

em geracao.

Os habitos e a cultura dos pobres consistem em ter uma unica fonte de riqueza. E, partindo

desta fonte, deriva-se toda a base dos gastos correntes e concomitantes.

Assim, na vida do pobre sé entra dinheiro que vai diretamente nos gastos de despesas

passivas. Isto quer dizer que o pobre ndo consegue criar reservas financeiras e ndo tem



poder de criar um investimento. Por isso, o pobre ganha dinheiro e unicamente gasta o

dinheiro em despesas incapazes de gerar renda financeira.

Na luz dos dados coletados, a pesquisa mostrou que a classe media, tem habitos e cultura
propria, consistente em ter uma Unica fonte de renda, onde a partir da sua Unica fonte,
consegue obter os bens de natureza passiva que por sua vez provocam gastos que
provocam escassez da renda financeira. E, isto leva agente de classe media a reclamar
quase todos os dias sobre a crise econdmica, baixo salario e exigir que a entidade

empregadora possa aumentar mais 0s seus salarios.

Ja as pessoas ricas, caracterizadas de disciplina economico-financeiro que desenvolve
neles a psicologia do dinheiro e a inteligéncia financeira que Ihe permite ter renda fixa que
depois de ser multiplicada, cria outras fontes de rendas que trazem cada vez mais

resultados financeiros e investimentos traduzidos em riqueza.

Assim, o rico embora seja de classe minoritaria, através da sua disciplina econémico-

financeira, vai-se tornando cada vez mais rico.

Conclusdes

A disciplina econémico-financeira, € um fator determinante que permite as pessoas a
tomarem decisGes econoémicas mais conscientes. E, fazer com que cada agente econémico
possa participar dinamicamente nos processos de producdo, consumo e distribuicdo de

bens e servigos.

Com a disciplina econémico-financeira, as pessoas, particularmente as familias, tornam-
se capazes de evitar os desperdicios de bens e servigos, podendo deste modo afirmarem-

se num sistema mais inteligente de consumo.

A falta ou seja o défice na disciplina econdmico-financeiro, é base fulcral da pobreza

econdmica e financeira nas sociedades.

Pelo contrario, as pessoas que possuem uma disciplina econdémico-financeira, sdo
economicamente estaveis, conscientes e livres nas escolhas decisorias das suas financas.
A pobreza é uma prisdo. Pois, um pobre ndo tem liberdade financeira, nem possui poder

de decidir sobre suas escolhas dentro do mercado.

Sugestodes
Que a disciplina econémico-financeira, continue a ser um fator determinante, permitindo

as pessoas a tomarem decisdes economicas mais conscientes. E, fazer com que cada agente



econdmico possa participar dinamicamente nos processos de produgdo, consumo e

distribuicdo de bens e servicos.

Que a disciplina econdmico-financeira, emerja nas pessoas, particularmente nas familias
de forma mais sistematica, tornando-as, capazes de evitar os desperdicios de bens e
servigos, podendo deste modo, ajudar as pessoas a afirmarem-se num sistema mais

inteligente de consumo.

Que os sistemas de educacdo e ensino, juntos dos pesquisadores e académicos, possam
trabalhar mais na formacao da disciplina economico-financeira, a fim de decepar a falta
ou seja o defice na disciplina econémico-financeiro, seja decepada, por ser a base fulcral

da pobreza econdmica e financeira que assola nas sociedades.

Que as pessoas que possuem uma disciplina econdmico-financeira, continuem a
desenvolver cada em si este saber, a fim de serem cada vez mais estaveis, conscientes e

livres nas escolhas decisorias da vida econémica e financeira.

Que as pessoas, particularmente as familias, possam desenvolver em si a disciplina
econdmica e financeira, de modo a libertarem-se da pobreza que tem servido de uma priséo

para o desenvolvimento econdmico das sociedades.

Que na sociedade, haja extincdo de indices de pobreza de modo a criar nas pessoas uma
consciéncia de liberdade financeira. E, fazer com que cada pessoa possa possuir poder de

decidir sobre suas escolhas dentro do mercado.
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