COMO CRIAR UM PLANO DE NEGOCIOS

A elaboracdo do plano de negécios ajuda — e muito — a iniciar a vida de
empresario com o pé direito. Fica mais facil analisar a viabilidade da
empreitada, definir estratégias e acompanhar as metas tracadas. O plano
também contribui na busca de recursos de investidores e, conforme o caso, na

obtencéo de financiamento bancério.

Segue alguns itens a serem observados e seguidos:

1 - CONCEITO

Qual é meu produto ou servi¢o?

Quais séo seus diferenciais e vantagens competitivas?
Qual problema dos consumidores vamos resolver?

Qual sera minha fonte de receita?

Quais sao os riscos envolvidos no negocio?

2 - MERCADO

Qual é meu mercado alvo?

Quais sao as caracteristicas dos meus consumidores?
Com que frequéncia vao comprar meu produto ou servi¢o?
Quem sdo meus atuais e futuros concorrentes?

Quais sdo meus pontos fortes e fracos?

3 - MARKETING

Qual é minha estratégia de divulgacao, vendas e distribuicdo?
Quiais serao os investimentos em marketing?

Qual é o foco geografico das vendas?

Havera suporte ao consumidor? Como sera feito?



4 — EQUIPE

Qual serd minha equipe? Qual sera sua remuneragao?
Quem serdao meus sOCios?

Como contribuiréo para a empreitada?

5- FINANCAS

Qual seréa o investimento inicial?

Qual é o prazo previsto para o retorno do investimento?

Depois de montada a empresa, quais serao os investimentos necessarios para

os planos de expansao?

Quais séo as projecdes de fluxo de caixa, receita, custos e despesas, incluindo

impostos, para 0s proximos cinco anos?

Qual sera o preco do produto ou servico? Conseguirei aliar lucro e

competitividade?

6 — PRODUCAO

Como sera o processo produtivo?

Quais sdo suas vantagens em relacdo a concorréncia?
Quais serao os possiveis gargalos da producao?

Qual sera a tecnologia envolvida?

Quem serdo os fornecedores? Quais séo suas condi¢cdes?

Nadia Januério

Bacharel Administragcdo com Habilitacdo em Marketing
Especialista em Gestdo de pessoas

Pds - Graduacdo em Sociologia



